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Ralf Larisch Profil

Ralf Larisch ist seit 25 Jahren im 
Vertrieb tätig, davon alleine 21 
Jahre als Berater und Vertriebs-
beauftragter in einer sich schnell 
wandelnden ITK-Branche. 

Seit 1994 ist Herr Larisch 
selbständiger Unternehmer und 
bietet mit seiner langjährigen 
Erfahrung den entscheidend 
Vorsprung im Umgang mit allen 
Vertriebsprozessen entlang der 
gesamten Wertschöpfungskette.

Schwerpunkte

• Managen von Vertriebs-
prozessen

• Sales- & After-Sales
• Management
• Akquisitionsmanagement

Jahrgang 1967

Branche ITK

• Internet - Onlinemedien
• On-Demand Solution
• CRM, DMS, ECM
• Cloud Management
• SaaS
• Desktopproduktivität
• DLP - 

Informationssicherheit

Sprachen

• Deutsch Muttersprache
• Englisch

Ausbildung und Werdegang

• 09/1984 – 08/1987 bei der  Karstadt AG München, zum 
Einzelhandelskaufmann

• 01/1987 – 12/1991 Karstadt AG
• 01/1992 – 02/1995 Phora-Wessendorf GmbH & Co.KG
• 02/1995 – 03/1997 Computershop GmbH
• 01/1994 – Heute selbständiger Unternehmer
• 09/2001 Firmierung in die heutige netcommunic gmbh

Kenntnisse / Fähigkeiten

• Vertrieb & Marketing
• Kundenakquise- und Produkt Management
• Angebot & Auftragsmanagement
• Sales- & After-Sales-Management
• Cloud-,On-Demand, SaaS-  Solution
• CRM, DMS, ECM
• Microsoft & OpenOffice Suite
• DLP – Informationssicherheit

Erfahrung / Projektauszug

• seit 1994 selbständiger Unternehmer, spezialisierten 
auf den Vertrieb & das Marketing von Enterprise 
ITK-Lösungen

Querschnitt meiner Projektaufgaben:

• Akquisitionsmanagement
• Beratung & Betreuung 
• Anwenderakzeptanz stärken
• Vertrieb und Marketing (Zielgruppen Definition)
• Kundenberater | Salesmanager
• Angebot & Auftragsmanagement
• Systemintegration
• Präsentationen
• Schulungen, Wissensvermittlung, Seminare – 

Webpräsentationen

Kundenumfeld B2B

KMU im Inland- und Ausland von 15 – 300 Mitarbeiter, 
unterschiedliche Standorte unterschiedliche Branchen.
Querschnitt der Branchen:

• Banken & Sparkassen
• Finanzwesen
• Gesundheit
• Recht & Steuer
• Automotive
• Chemie
• Organisationen
• Herstellern & Entwickler
• PR - Agenturen
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